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Nous vous remercions de bien vouloir compléter ce dossier.

Ces informations nous permettront de mieux préparer votre 1er entretien individuel

Votre projet de création ou de reprise d’entreprise 
Nous nous engageons à respecter la confidentialité des informations que vous nous transmettrez. 

Votre projet de création ou de reprise d’entreprise

Ne restez-pas isolé(e) !

Pour vous aider à concrétiser votre projet, le Pôle Création Transmission Formalités Fichiers d’Entreprises de la CCIT du Pays d’Arles a élaboré ce dossier pour vous permettre de mettre en forme votre projet. Ce dossier sera étudié ensemble lors de notre premier rendez-vous, il nous permettra de construire votre planning de travail et de prévoir nos prochains rendez-vous et/ou selon l’avancée de votre projet et votre situation personnelle de vous orienter vers un de nos partenaires.

Vous ne remplirez pas toutes les rubriques, c’est tout à fait normal. Rédigez ce que vous pouvez en fonction de ce que vous savez, cherchez les informations, demandez des devis. Au fil des rendez-vous qui vous seront proposés, votre projet va devenir plus solide.

Nous vous rappelons que la participation à La Matinée du Créateur (chaque mardi matin) est la première étape de votre parcours de futur entrepreneur. Les informations que vous obtiendrez vous éclaireront sur le déroulé des étapes de ce parcours, elles vous feront gagner du temps.

Nous sommes à votre disposition pour vous aider à construire votre projet lors d’entretiens individuels avec les conseillers à la création CCIT PA, puis avec nos partenaires présents à une des 15 permanences conseils, dans nos locaux et avec les conseillers des autres structures conseils à la création d‘entreprises du Pays d’Arles.

Contacts : 

Le Pôle Création Transmission Formalités Fichiers d’Entreprises de la CCIT du Pays d’Arles, au 04 90 99 08 69 ou par mail :  Un de nos conseillers vous recevra, en rendez-vous, dans les 10 jours .

Vous trouverez des informations, des documents à télécharger et les contacts utiles sur notre site Internet :

http://www.arles.cci.fr/-Creer-ou-reprendre-une-entreprise-.html 

Responsable du Pôle Création Transmission Formalités Fichiers d’Entreprises 

Roseline CAMPIONI 
Les pages qui suivent vous permettront de vous poser certaines des questions essentielles et pour certaines d’entre elles d’y répondre.

Nous étudierons ce dossier ensemble lors de notre 1er RDV.

Tout d’abord, nous vérifions la cohérence de votre projet de création d’entreprise avec votre projet personnel : quelle vie voulez-vous avoir ?

· Quels sont mes objectifs personnels ? 

· Quelles sont mes contraintes personnelles, familiales, financières…? Cette activité est-elle réglementée ?

· Ai-je les compétences nécessaires pour mener à bien mon projet ?

Puis il aborde une étape essentielle : l’étude de marché et l’étude commerciale.

Derrière cette formule se cachent simplement les premiers éléments concrets de votre projet de création d’entreprise, et vérifier sa viabilité.

· Qu’allez-vous vendre et pourquoi ? A quel prix ?
· Pourquoi vendre tel produit ou service et pas un autre ?
· A qui vendre ?
· A quel besoin correspond votre produit ou service, qu’apporterez-vous de plus ou de mieux ?
· Comment vendre, quels seront vos concurrents ?
· Ou implanter votre entreprise ?
· Comment estimer votre chiffres d’affaires prévisionnel ?
· Choisir vos actions commerciales : quelles actions commerciales mener, leurs coûts, quelle publicité, actions de prospection.

· Aidez-vous des fiches métiers APCE (Etude de marché + infos sur 150  métiers, 30 pages d’informations, stats, prix, coûts, sur une moyenne nationale) sur à votre disposition (et à la vente 10€ ) à l’accueil à la CCIT PA.

Nous pourrons vous aider à trouver certaines des sources d’informations nécessaires.
vous pouvez consulter : http://www.base-infoeco13.fr 

Vous pouvez aussi trouver des outils et conseils sur le site : www.apce.com  

A ce stade, vous avez commencé votre étude de marché. Votre produit ou service intéresse une clientèle. Mais pour durer, une entreprise doit être rentable. 

Il vous faudra ensuite :
établir votre compte prévisionnel reprenant vos charges fixes (vous aurez besoin de devis) à l’année, + la rémunération que vous souhaitez retirer de votre entreprise, et laisser un bénéfice dans celle-ci pour avoir de la trésorerie d’avance l’année suivante. Le montant obtenu correspondra au C.A. que vous devrez réaliser.

· Déterminer le montant de votre apport personnel, ceci est essentiel (l’apport en numéraire mais aussi le matériel, véhicule, que vous avez déjà acquis , les aides à la création et prêts à taux 0, …  constitueront votre apport). Avec un apport personnel important, vous dépendrez moins de vos partenaires financiers.

· Déterminer les besoins et les ressources au démarrage de votre entreprise, c’est le plan de financement.
· Vous pourrez, seul(e), déterminer une partie du montant de vos charges. Demander dès maintenant des devis auprès de tous vos fournisseurs (assureurs, fournisseurs d’énergie, de téléphonie, etc…) le coût de votre local si vous devez en avoir un… (renseignez vous sur les prix des loyers pratiqués),

· Déterminer votre besoin en fonds de roulement, (plus ou moins important selon l’activité).

Etc.

C’est donc en établissant vos prévisions financières que vous pourrez vous donner un maximum de chances. A ce stade vous aurez vérifier la viabilité et faisabilité de votre future entreprise.

A la fin de cette Matinée, vous travaillerez seul(e) pour obtenir un maximum d’informations afin de préciser votre projet, puis nous rencontrerez en RDV des conseillers spécialisés de votre Chambre de Commerce et d’Industrie Territoriale du pays d’Arles. Celui-ci, selon votre situation ou projet, vous orientera vers ses partenaires, autres structures d’appui à la création. Vous vous rapprocherez aussi d’autres professionnels : un expert comptable, d’un avocat, d’un notaire... 

Bon courage et à très bientôt !

Participation à la Matinée des créateurs/repreneurs d’entreprise : 
oui (


non (
Participation à la formation 5 jours pour entreprendre :   

oui (


non (
Date du 1er rendez vous : 

Nom/Prénom : 


Adresse :


Téléphone :






Email :
Date de naissance :

Régime matrimonial :

Situation professionnelle : salarié ( 
demandeur d’emploi ( 
chef d’entreprise (  
autre (
Niveau de formation (expérience professionnelle) :

Sans formations  (   CAP/BEP (      Bac  (        Bac + 2 (        Bac + 3 (         Bac + 4 (           Bac + 5 (
Présentation du projet

Création (
Reprise (
Transmission (
Secteur d’activité : 


Date prévue de démarrage :

       3 mois (
                     6 mois (                    12 mois (                    autre (
Objet du rendez-vous :
Informations générales 

                               (


Méthodologie 
-     plan d’affaire                             (
-     étude de marché                       (
· étude financière                        (
Réalisation du plan d’affaire                                      ( 

Finalisation du plan d’affaire (
Conseils sur formes juridiques, fiscales, et sociales (

Recherche de financements (
Descriptif du projet :

Lieu d’implantation :
· Avez-vous une connaissance et pratique de votre futur secteur d’activité :   oui (
non (
Si oui, lesquelles :  


· Votre produit, votre service, (décrivez-le (les), répond-il à une demande non satisfaite, est-il nouveau, qu’a-t-il de plus ou de mieux que ce qui est déjà proposé… )
· Quels seront vos clients ?
Les avez-vous déjà prospectés ? 
· Quels sont vos concurrents,  en quoi vous différenciez-vous de vos concurrents ?

· Quels seront vos fournisseurs ? Avez-vous pris contact avec eux ? Connaissez-vous leurs conditions de vente ?    oui   (      non    (
Connaissez-vous votre taux de marge ?  

· Quelle campagne et outils de communication allez-vous mettre en place, les avez-vous  chiffrés ?
Votre entreprise 

· Quel sera votre rôle ?
· Aurez-vous des associés ?   oui    (       non    ( 

· Si oui, quels rôles auront-ils ? 


· Prévoyez-vous d’embaucher ? 
oui    ( 
non   (
· Si oui, quand et à quel poste ? 



· Avez-vous déjà estimé votre Chiffre d’Affaires de la 1ère année, si oui comment ?

· Avez-vous réfléchi au statut juridique de votre entreprise :  E.I.    ,    SARL    ,    EURL   ,    AUTRE,   je ne sais pas.

Financement de votre projet
Essayer de remplir ces dernières rubriques et les pages 6 et 7. Ce temps de réflexion vous permettra  de commencer à chiffrer certains de vos besoins en financement nécessaires pour créer  votre entreprise.

· Quel est le montant d’apports personnels dont vous disposez (avec vos associés si Sté) ?
· Quels sont les moyens matériels nécessaires pour démarrer votre activité ? Quel en sont les coûts ? (lister ici le prix du fond, le matériel, le coût des travaux, le montant du stock au démarrage, etc .) Aidez-vous du tableau de la page 6.

· Quel devra être le montant minimum de votre futur revenu (soyez honnête avec vous même : il doit couvrir vos charges, pour vous et votre famille) ? Existe-t-il un 2ème revenu dans votre foyer ?

· Avez-vous trouvé un local ?


oui (
non (
· Quel en est le coût ?
Droit d’entrée :

Loyer annuel :


· Devrez-vous recourir à l’emprunt ?


oui (
non (


· Avez-vous pris contact avec des organismes financiers ?
oui (
non (


Autres précisions : 


ESTIMATION des BESOINS EN FINANCEMENTS AU DEMARRAGE

	BESOINS
	 
	RESSOURCES
	 

	Frais d'établissement de l'entreprise
	 
	Apports en numéraires
	 

	inscription au CFE
	 
	EI : Apport personnel
	 

	Publicité au démarrage
	 
	Si société : montant du capital
	 

	dépôt de marque 
	 
	Si société : apports des associés
	 

	frais d'expert-comptable
	 
	 
	 

	frais de stage 
	 
	ARCE (si prime pôle emploi à la création d'entreprise)*
	 

	Si en SOCIETE
	 
	*attention : ne sera versée qu'après immatriculation et obtention de l'ACCRE
	 

	Rédaction des statuts
	 
	Primes et subventions
	 

	(si par organisme professionnel)
	 
	Conseil général 13 (si RSA)
	 

	Frais d'investissements si local
	 
	Agefiph (si travailleur reconnu handicapé)
	 

	Achat des murs
	 
	 
	 

	achat du fonds de commerce
	 
	 
	 

	Droit au bail
	 
	 
	 

	Pas de porte
	 
	Emprunts à moyen terme
	 

	caution
	 
	Prêt NACRE
	 

	frais de notaire
	 
	Prêt d'honneur  
	 

	frais d'agence
	 
	Prêt PCE
	 

	travaux d'aménagement et décoration
	 
	Prêt CREASOL
	 

	système alarme
	 
	 ADIE
	 

	enseigne
	 
	 
	 

	Frais liés à l'activité
	 
	 
	 

	matériel et outillage
	 
	Autres prêts bancaires
	 

	mobilier
	 
	 
	 

	informatique
	 
	 
	 

	bureautique
	 
	 
	 

	Communication (site Internet, plaquettes)
	 
	 
	 

	véhicule
	 
	 
	 

	BESOIN EN FONDS DE ROULEMENT - BFR selon activité
	 
	 
	 

	achat du stock +
	 
	 
	 

	crédit aux clients +
	 
	 
	 

	A déduire : crédit fournisseurs -
	 
	 
	 

	Trésorerie prévoir les besoins pour X mois, selon l'activité (ex : 3 mois)
	 
	 
	 

	TOTAL
	0
	TOTAL
	0


Quels sont les frais à l’année que mon activité va générer, un bénéfice sera-t-il dégagé ?

	Charges fixes
	Montant
	Votre Chiffre d’Affaires

	
	
	

	Achats Matière 1ere
	 
	 

	Loyer
	 
	

	Eau
	 
	

	Electricité
	 
	

	Téléphone
	 
	

	Carburant
	 
	

	Assurances
	
	

	Fournitures de bureau 
	 
	

	Publicité
	 
	

	Honoraires
	 
	

	Salaires / charges sociales (personnel)
	 
	

	Rémunération du gérant (en cas de sté)
	 
	

	Rémunération de l’exploitant (si E.I.)
	 
	

	Charges Sociales exploitant
	 
	

	Impôts et Taxes
	 
	

	Remboursements emprunts
	 
	

	Autres
	 
	

	Total
	0,00 €
	0,00 €

	Bénéfice net (ou déficit)
	0,00 €
	 


· (Liste non-exhaustive pouvant être étendue selon les activités).
Partie à  remplir par le conseiller.

DATE DU 1er RV : ………………………….NOM DU CONSEILLER : …………………………………………


BILAN DE CE 1er RV


Partie à  remplir par le conseiller à la fin de l’entretien.

CCIT du pays d’Arles 
oui    (           non     ( 
        dirigé vers d’autres structures     (
PROCHAINE ETAPE : 
















Dossier de présentation de votre projet à remettre au : Pôle Création Transmission Formalités Fichiers d’Entreprises, Direction Développement des Entreprises - CCIT du Pays d’Arles, Avenue DFL, BP 10039,  13633 ARLES Cedex
Contact : 04 90 99 08 69 et dossier à télécharger http://www.arles.cci.fr/Matinee-pour-entreprendre-Remise.html
 (vous pouvez aussi nous envoyer votre dossier complété par mail :   creation-entreprises@arles.cci.fr)
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